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　コンサルタンツ・ＥＹＥ　『 理念と実践 』

　企業川柳のひとつに、次のような物悲しくブラックユーモア漂う一句がある。
　　「　　　「　　　「　　　「　社是社是社是社是・・・・社訓社訓社訓社訓、、、、壁壁壁壁にににに残残残残してしてしてして倒産倒産倒産倒産すすすす　」　」　」　」
　倒産して誰もいなくなった会社の事務所に入ってみると、ガランとした空間の壁面に一枚の貼紙が残されていた。それには立派な社
是・社訓の類が記されている。たとえば「顧客第一主義」「誠実な経営」「創意工夫、　チャレンジ」などのキーワードを駆使し、経営のや
り方に対する理念を文章化したものである。
　「このとおりに経営をしていたのかな？」　「なぜ悪い結果に至ったのだろうか？」　と考えさせられるシーンだ。いくら文章が立派であっ
ても、それが実践され成果を生むことにならなければ、単なる“作文コンクール”で終わる。

　一方、これをさらに深く踏み込んだ詩歌として次のようなものがある。
　「　　「　　「　　「　理念理念理念理念だけではだけではだけではだけでは生生生生きられないがきられないがきられないがきられないが、、、、理念理念理念理念がなければがなければがなければがなければ生生生生きるきるきるきる資格資格資格資格がないがないがないがない　」　」　」　」
　これは、理念が立派でも実践不足であれば生き残ることは難しいが、理念がないのなら「生きる資格」がないということである。つまり、
社会的な使命や役割を発揮できるように真剣に取り組まないと、企業としての存在意義を失うと警鐘を鳴らしたものである。

　結局、企業は存在目的や使命をハッキリさせ、その実現のために心・技・体を磨き続けることが大事である。そして同時に良い実践を
続け、良い成果を獲得し続けるためのボルテージを保つには、理念が欠かせないということになる。ハート、熱き思い、強い目的意識
があってこそ、知恵と工夫のエネルギーも湧いてくるものだ。

　苦しい時、「何のためにこの仕事をやっているのか？」との考えがふと脳裏をよぎったなら、まさに公明正大な指針が必要だ。「ビジョ
ン」「使命」「自己実現」という高い欲求の到達目標である。

　理念も実践も共に必要なものだ。それは、より多くの人々のためになる「良い成果」を実現するという使命感の確立と、現実的な問題
解決のスキルアップに全社一丸となって取り組むことである。上に立つ人の本音の利他精神と、不退転の実行力が強く求められる。

以　上

経営戦略セミナー経営戦略セミナー

毎年11月～12月にかけて全国10都市で開催される経営戦略セミナーでは、企業のさらなる成長・発展に向けた戦略構築のた
めの確かな指針と、革新ノウハウ・成功事例をタナベ経営が総力をあげて提言いたします。
世界経済・日本経済の動向を踏まえて次年度の経営環境を予測し、とるべき戦略の基本方向と、打つべき具体策をご提案す
る経営セミナー！

会場：全国１０箇所（北海道・仙台・新潟・東京・名古屋・石川・大阪・広島・福岡・沖縄）　　　　　　　　　日程：10月より随時開催　

経営戦略経営戦略経営戦略経営戦略セミナーセミナーセミナーセミナーのののの特徴特徴特徴特徴

7万人以上のご参加実績！　　　　全国で毎回約1,500名の経営者・幹部の皆さまにご参加いただいている恒例の経営セミナーです。

次年度のとるべき基本戦略をズバリ提言！　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
激変する世界経済・日本経済の動向を踏まえ、次年度の経営環境を予測し、とるべき戦略の基本方向と、打つべき手をズバリ提言いたします。

講師陣はタナベトップコンサルタント　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
経営の現場を熟知したタナベ経営のコンサルタントが共同執筆した当経営セミナーのテキストをもとに、午前の部の第1講では「企業を取り巻く
経営環境と取るべき基本戦略」を、午後の部の第2講では「来期の戦略実践具体策」を、タナベトップコンサルタントが明示します。
その後、地域特有のテーマによる分科会（パネルディスカッション等）の開催、という三部構成になっております。


